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¿Cómo estás captando prospectos hoy en día?

¿Qué herramientas utilizas?

¿Cuál es el reto al que se enfrenta tu negocio?

Anota aquí tus AHA moments
(revelaciones, reflexiones o ideas que quieres recordar)



Proceso de compra

Fase de descubrimiento

Duración del proceso de compra:

¿Qué estás haciendo para generar audiencias en cada

una de estas fases y qué información necesita el

usuario?



Fase de consideración

Fase de compra



Fase de fidelización

AHA moments



Sistema de 3 anuncios

Anuncio #1

Diseña tu sistema de anuncios para generar audiencias en

cada una de las fases del proceso de compra.



Anuncio #2



Anuncio #3



Segmentación

Reflexión: ¿Qué segmentación estoy empleando?

¿Cuál es tu segmentación unicornio?



Objeciones

Haz una lista de las objeciones de tus clientes

AHA moments



Método SAPO

¿Quién es tu cliente ideal?



Anuncio SAPO

Boceta un anuncio SAPO



Acciones por implementar

Acción Fecha a implementar



¿Qué comunica mi negocio? ¿Me ayuda a alcanzar mis

objetivos?

AHA moments



AHA moments
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